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Las exportaciones de quinua acumuladas a marzo del 2020 fueron
de US$ 29.6 millones, en comparación a los US$ 27.2 millones del
año anterior; es decir, hubo un incremento del 8.7%. El mes de
marzo registra envíos por US$ 10.6 millones, mostrando un
decrecimiento de 1.5% en comparación con el mismo periodo (US$
10.4 millones) del año anterior.
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Con respecto al volumen exportado, febrero reporta envíos por 3.2
miles de toneladas, representando un crecimiento del 7.5% comparado
con el mismo mes del año anterior. En el periodo analizado se
registraron envíos por 6.5 miles de toneladas, mostrando una caída de
7.3% en comparación con el 2019 (6.0 miles de toneladas).

EXPORTACIONES DE QUINUA 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

EXPORTACIONES DE QUINUA 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

EXPORTACIONES DE QUINUA 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

EXPORTACIONES DE QUINUA 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

EXPORTACIONES DE QUINUA 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

PAISES DE DESTINO 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

PAISES DE DESTINO 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

EMPRESAS EXPORTADORAS 2020



ELABORACIÓN: INTELIGENCIA COMERCIAL- SGPIP-

AUTODEMA

ESCENARIO PERÚ 2020

El Ministerio de Agricultura y Riego (Minagri) anunció que se iniciará la exportación de quinua hacia Colombia.

El “grano de oro” llegará a este país tras un acuerdo realizado entre el Servicio Nacional de Sanidad Agraria

(Senasa) con el Instituto Colombiano Agropecuario (ICA).

El jefe nacional de Senasa, Miguel Quevedo Valle, señaló que este acceso que logró la quinua peruana es el

resultado de varios encuentros anuales que se mantuvo entre ambos países. Además, su exportación se

encuentra priorizada en el Plan de Acción de Pucallpa. “Se estableció durante el Gabinete Binacional de

ministros realizado en noviembre de 2019”, refirió.

Con este acuerdo, más de 20.000 productores de las regiones de Cusco, Puno y Arequipa resultan

beneficiados. Además, productores de Ayacucho, Huancavelica y Junín también tendrán esta oportunidad de

posicionar el grano andino en el mercado internacional. Colombia se distingue por el incremento de productos

con alto valor alimenticio.

De otro lado, Senasa destacó que con esta exportación nuestro país fortalece su reconocimiento como el

primer exportador mundial de quinua luego de superar durante el año 2019 las 51.000 toneladas en envíos a

más de 70 países, entre ellos, Estados Unidos, Canadá, Francia, España, Brasil, Italia, Chile, Inglaterra,

Alemania y México.
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Luego del boom de los años 2013 y 2014, la quinua ha iniciado una etapa de estabilización de precios.

❑ Alta tasa anual de crecimiento de producción, con la costa convertida en nueva zona de producción con mayor productividad por hectárea,

pero con semillas adaptadas para la sierra, con niveles nutricionales sean inferiores.

❑ No hay diferencia de precio importante entre quinua convencional y orgánica, puede ser de tan sólo 10%. Estas cifras corresponden a los

precios en campo, al productor. Sin embargo, la quinua orgánica en empaque retail o con valor agregado mantendrá un diferencial de precios

importante.

Hay importantes desarrollos de nuevos productos que incorporan como insumo la quinua en grano y harina de quinua: galletas, pastas, bebidas

naturales, suplementos alimenticios, entre otros.

El consumo nacional se ha incrementado pero representa apenas la tercera parte de sustitutos como el trigo andino o la cebada. Se requiere un

cambio de conducta del consumidor nacional para que prefiera quinua sobre otros productos, para masificar el consumo nacional. También, los

supermercados y fábricas de productos de valor agregado en base a quinua deberían reducir su margen de utilidad.

No existe una política de Estado para el desarrollo del sector.

El potencial de la quinua está el desarrollo de nuevos productos alimenticios para niños: Esos productos no tendrán gran incremento en el precio

de producción, pero si un incremento significativo de valor añadido.

Las principales empresas de alimentos tienen productos nuevos de quinua. La harina de quinua gelatinizada es insumo para: Quinua instantánea,

quinua popeada (puffed), flekes, pastas, galletas y panes. Así como bebidas de frutas naturales con quinua entre otros.

Son productos de precios altos, para los nichos de mercado de gente que busca alimentos saludables y tiene alta capacidad económica. También

los productos de quinua están masificados en las tiendas de productos ecológicos y en los principales supermercados, pero a precios altos.

TENDENCIA DEL SECTOR 2020-2025
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En base a las tendencias se plantearon 4 escenarios posibles: Maravilla Gourmet (incremento de demanda en sectores de alto poder
adquisitivo y precios altos), Morir de éxito (precios a la baja por masificación de producción con caída de la calidad y capacidad nutricional),
La estrella (incremento de consumo en todos los sectores con precios moderados).

Un insumo más (demanda importante para incluir quinua como insumo natural convirtiéndose en un commodity más). El escenario para el
2020-2025 que tendría mayores posibilidades de presentarse es el tercero: La estrella. La quinua tendrá gran potencial al ser incorporado a
diferentes alimentos, como producto de la consolidación de las campañas nacionales de promoción de su consumo. La estabilización de
precios a un nivel que sea rentable para el productor del campo y que permita la masificación del uso de quinua como insumo masivo, a
niveles del trigo andino, especialmente cuando el precio entre la quinua convencional y quinua orgánica no sea mayor a un 10%.

ESCENARIO POSIBLE 2020-2025



❑ Durante el primer cuatrimestre del 2020, las exportaciones de quinua de Ayacucho han

crecido hasta 68 mil toneladas. Ayacucho, perteneciente a la Macroregión Centro, ha

generado ingresos que ascienden a 3.3 millones de dólares durante los meses

comprendidos de enero a abril del 2020 gracias a la quinua. Esta cantidad representa una

diferencia del 47% con respecto al mismo periodo del año pasado donde se generó un

total de 2.2 millones de dólares. La cadena que maneja esta región tiene mucho potencial

al tratarse la segunda región productora de quinua con un 25 % del total de la producción

nacional y cuyos costos logísticos representan el 36 % de su valor.

❑ Colombia es uno de los principales mercados en la región para nuestras exportaciones

agrícolas sobre todo de la zona de Arequipa.

❑ A pesar de la crisis sanitaria que se ha estado viviendo en los último meses podemos

observar que las exportaciones se han mantenido.Además, el mejoramiento de su

cadena puede significar un impacto positivo en otras cadenas de exportación de la región.
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